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Proélogos :

Introduccién................ e
Prologo a la primera edicion inglesa
— a la octava edicion inglesa

LIBRO PRIMERO
EXAMEN PRELIMINAR

§ 1 La Economia es un estudio de la riqueza y una rama del estudio
del hombre. La historia del mundo ha sido formada por motivos re-
ligiosos y econémicos, pag. 3.—8§ 2. La cuestion de si la pobreza es ne-
cesaria es lo que otorga a la Economia su maximo interés, 4—8§ 3. La
ciencia es, en lo esencial, de reciente desarrollo, 5—8§ 4. La compe-
tencia puede ser constructiva o destructiva; pero aun en el primer caso
es menos beneficiosa que la cooperacion. Mas las caracteristicas funda-
mentales de los negocios modernos son la libertad de industria y em-
presa, la confianza en si mismo y la previsién, 6.— 8§ 5. El esquema’gene-
ral del desenvolvimiento de estas caracteristicas y de la ciencia econémi-
ca ha sido transferido desde este libro a los Apéndices A y B,

Cap. Il.—-Naturaleza de la Economia....c..cccociiiiiiiiiiiiiiiiiiiii e .

§ 1, La Economia trata principalmente de los mdviles de accién y de
las resistencias a la misma, cuya cantidad puede ser medida, apro-
ximament-e, en dinero. La medida se refiere sélo a las cantidades
de las fuerzas; las cualidades de los motivos, sean éstos nobles e
innobles, no son, por su misma naturaleza, susceptibles de medi-
da, pag. 14—§ 2. Se tiene en cuenta la mayor fuerza, medida por un
chelin, en el caso de un pobre que en el de un rico; pero la Econo-
mia busca, generalmente, resultados generales, que son poco afectados
or las particularidades individuales. 16.—1 3. El mismo habito esta
asado mayormente en una eleccion deliberada, 18—88 4-5. Los mo-
tivos econdmicos no son exclusivamente egoistas. El deseo de dinero
no excluye otras influencias, y puede él mismo aparecer por nobles mo-
tivos. EI' campo de la medicidn econdmica puede gradualmente exten-
derse a muchas acciones altruistas, 20-21.—8 6. Los motivos de la
accién colectiva son de una creciente'importancia para el economis-
ta, 22—8§ 7. La Economia se ocupa, principalmente, de un aspecto de
la vida humana; pero de la vida de un hombre real, no de un ser fic-
ticio, 23. (Véase el Apéndice C.)

§ 1 La Economia necesita de la inducciéon y de la deduccién, pero en
diferentes proporciones, segun los distintos fines, pag. 26— §§ 2-3. La
naturaleza de las leyes; las leyes de la ciencia fisica varian con pre-
cision; las sociales 'y econ6micas corresponden a aquellas mas com-
plejas y menos exactas de las ciencias fisicas, 27— 8 4. La relatividad
del” término «normal», 29.—8§ 5 Todas las doctrinas cientificas supo-
non implicitamente ciertas condiciones; pero este elemento hipoté-
tico se destaca especialmente en las leyes econémicas, 31. (Véase el
Apéndice D.)

§ 1. Resumen de los capitulos Il y Ill, pag. 33— § 2 Las investiga-
ciones cientificas deben disponerse con respecto, no a los fines prac-
ticos a que sirven, sino a la naturaleza de los asuntos de que se ocu-
pan, 34—8§ 3. Las principales materias de la investigacion econémi-
ca, 34—8§ 4. Cuestiones practicas que estimulan las investigaciones
del economista inglés en el momento presente, aunque no se hallen
completamente dentro del campo de accién de su ciencia, 35— 8 § 56.
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El economista necesita educar sus facultades de perfeccién, imaginacion,
raciocinio, simpatia y precaucion, 37-39.

LIBRO 11
ALGUNAS NOCIONES FUNDAMENTALES

|.—Introduccién

§ 1. La Economia considera la rigueza como un medio de satisfacer
las necesidades y como el resultado de esfuerzos, pag. 43.—8§ 2. Las
dificultades que 'se originan en la clasificacion de las cosas que cam-
bian constantemente de caracter y de uso, 44— 8§ 3. La Economia debe
seguir a la practica de la vida cotidiana, 45.—§ 4. Es necesario que
las nociones se definan con claridad, pero sin que -l uso de los tér-
minos sea rigido, 46.

Il.—La riqueza

§ 1. El uso técnico del término «bienes». Bienes materiales. Bienes per-
sonales. Bienes externos e internos. Bienes transferibles e intransfe-
ribles. Bienes libres. Bienes intercambiables, pag. 47.—§ 2. La riqueza
de una persona se compone de aquellos bienes externos que son sus-
ceptibles de ser medidos en dinero, 49.—§ 3, Pero, a veces, es conve-
niente utilizar el término «riqueza» en un sentido’ lato, con el fin de
incluir en él toda la riqueza personal, 50.—8§ 4. La part|C|paC|on indi-
vidual en los bienes colectivos, 50.—§ 5. La rigueza nacional. Riqueza
cosmopolita, El fundamento Jurldlco del derecho a la riqueza, 51.—
§ 6. Relatividad del término «valor», 53.

II1.—P roduccién. Consumo. Trabajo. Articulos de primera necesidad.

§ 1 El hombre solamente puede Producir y consumir utilidades, no la
materia misma, pag. 55.—8 2. El término «productivo» es susceptlble
de una mala_interpretacion, y debe, generalmente, ser explicado o
evitado, 56.—§ 3. Las cosas necesarias para la existencia y para la efi-
ciencia, 58— 8§ 4. Existe pérdida cuando set consume menos<de lo que
es estrictamente necesario para la eficiencia. Cosas necesarias conven-
cionales, 60.

IV.—Renta. Capital.ccouiiuiieiiiiiiiee et et

§ 1. Renta monetaria y capital comercial, pag. 62— 8§ 2. Definiciones,
desde el punto de vista comercial, de la renta neta, el interés y los
beneficios. Ventajas netas, ganancias de direccién, «cuasi rentas», 63.—
§ 3. Clasificacion del capltal desde el punto de vista privado, 65.—
§§ 4-7. El capital y la renta desde el punto de vista social, 65-69.—

8. La i)roductlwdad y las perspectivas son atributos equwalentes
del capital con respecto a la demanda y oferta del mismo, respectiva-
mente, 70. (Véase Apéndice E.)

LIBRO I1I

ESTUDIO DE LAS NECESIDADES
Y SU SATISFACCION

l.—Introduccién

§ 1 Relacion que guarda este libro< con los tres siguientes, pag. 73—
§ 2. Hasta hace poco tiempo no se habia dedicado la suficiente aten-
cion a la demanda y al consumo, 73.

Il.— L as necesidades en relacién con las actividades................c........

§ 1. El deseo de variedad, pag. 76— 8 8 2-3. El deseo de distincion, 77.—
§ 4. El deseo de distincién por su propio motivo. La posicién que ocu-
pa la Economia en la teoria del consumo, 78

1. —Graduaciones de la demanda de los consumidores

§ La ley de las necesidades saciables o de la utilidad decreciente.
Utllldad total. Incremento marginal. Utilidad marginal, pag. 8lL—
§ 2. Precio de demanda, 84— 8§ 3. Deben tenerse en cuenta las varia-
ciones en _la utilidad del dinero, 84— § 4. La lista de demanda de una
persona. Significado del término «un incremento de la demanda», 84—
§ 5. La demanda de un mercado. Ley de la demanda, 86,—8§ 6. Deman-
da de bienes competitivos, 87.
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Cap. IV.—L a elasticidad de 1as NecesidadesS....ccccccer cuieeeieee vt coeeeeeeeeeeeiaeennns

8§ 1— Definicién de la elasticidad dé la demanda, pags. 90-91.— § § 2-3. Un
precio que sea bajo para el rico puede ser relativamente alto para
el pobre, 91.—§ 4. Causas generales que afectan a la elasticidad, —
§ 5. Dificultades relacionadas con el elemento tiempo, 95.—8 6. Cam-
bios en la moda, 97.—§ 7, Dificultades para la obtencién de las estadis-
ticas necesarias, 98.—§ 8. Nota sobre las estadisticas de consumo. Los
libros de los comerciantes. Los presupuestos del consumidor, 99.

<Cap. V.— Eleccién entre diferentes usos de la misma cosa. Usos inmedia-

tos Y DIFERIDOS..........oooiiii e, e T s

§§ 1-2. La distribucion de los recursos de una persona entre la satis-
faccion de diferentes necesidades, de mod'o que el mismo precio mida
iguales utilidades en el margen de diferentes compras, pags. 102-03.—
§ 3. La distribucion entre necesidades presentes y futuras. Beneficios
futuros descontados, 104.—§ 4. Distribucion entre placeres futuros des-
contados y acontecimientos futuros placenteros. 105.

Cap. VI.—Valor y Utilidad ..oooooeoiiiiieeeee e eeee eeiaeaees

§ 1 Precio y utilidad. Excedente del consumidor. Coyuntura, pag. 107.—
§ 2. El excedente del consumidor en relacién con”la demanda de un
individuo, 107.—8 8 3-4. El excedente del consumidor en relacién con
un mercado. Diferencias individuales de caracter que pueden omitirse
cuando se considera el promedio de un gran ndmero de personas; y
si entre éstas se incluyen ricos y pobres, en igual proporcion, el precio
se convierte en una medida bastante exacta de la utilidad, 109-13.—
§ 5. Para que se verifique lo anterior es preciso tener en cuenta la ri-
queza colectiva, 114.—2 6. Una sugerencia de Bernoulli. Aspectos mas
generales de la utilidad de la riqueza, 115.

LIBRO 1V

LOS AGENTES DE LA PRODUCCION
TIERRA, TRABAJO, CAPITAL Y ORGANIZACION

N ErOdUCCION i e ¢ e

8§ 1. Los agentes de produccién, pag. 119.— 8§ 2. La desutilidad margi-
nal. Aunque el trabajo sea, a veces, recompensado en si mismo, es po-
sible, con ciertas condiciones, considerar su oferta determinada por el
precio del mismo. Precio de oferta, 120.

Cap. ll.—La fertilidad de 1a tierra...cccoiiiiiuiiiiiii i

§ 1. La nocion de que la tierra es un don otorgado libremente por
la Naturaleza, mientras ,que sus productos se deben al trabajo del
hombre, no es completamente exacta, aunque encierra algo de ver-
dad, pég. 124—§ 2. Condiciones mecanicas y quimicas para la fertili-
dad, 125.—§ 3. La facultad que tiene el hombre para modificar la na-
turaleza del suelo, 126.—8 4. En todo caso, el rendimiento adicional ob-
tenido con una nueva unidad de capital y trabajo disminuye mas o
menos tarde, 127.

Cap. Ill.—La fertilidad de la tierra. (Continuacion.) La tendencia a los

rendimientos decCrecientes ... .....ccciiiiiiiiiiiiiiiiiiii

§ 1 La tierra puede estar insuficientemente explotada, y entonces el
rendimiento debido a una unidad adicional de capital y trabajo cre-
cerd, hasta alcanzar un tipo méaximo, a partir del cual se volvera
decreciente. Los métodos perfeccionados pueden dar lugar a una utili-
zacion productiva de mayor cantidad de capital y trabajo. La ley se re-
fiere a la cantidad* de productos, no a su valor, pag.” 129.—§ 2. 'Una
dosis de capital y trabajo. Dosis marginal, rendimiento marginal* mar-
gen de cultivo. El concepto de marginal no implica® necesariamente
el dltimo en el tiempo. Producto excedente: su relacién con la renta.
Ricardo limitdé su atenciéon a las circunstancias de un pais viejo, 131.—
§ 3. Cada medida de la fertilidad* debe estar referida a un_ lugar y
tiempo, 134—8§ 4. Por regla general, los suelos mas pobres tienen un
mayor valor que los mas ricos, a medida que el aumento de la po-
blacién avanza, 13S.— 8§ § 56. Ricardo” dijo que las tierras mas ricas
fueron las primeramente cultivadas, siendo esto cierto con arreglo al
sentido que él pretendié darle; pero subestimé las ventajas indirec-
tas que una poblacién densa ofrece a la agricultura, 140-41.—§ 7. Las
leyes del rendimiento de las pesquerias, de las minas y de los terre-
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nos de construccion, 142.—§ 8. Nota sobre la ley del rendimiento de-
creciente y sobre las dosis de capital y trabajo, 145.

Cap. IV.—E1 crecimiento de 1a poblacion.....cccccceiiin coviiiiiiiiiiie e

§ § 1-2. Historia de las doctrinas de la poblacion, pags. 149-51.—§ 3. Mal-
thus, 153.—§§ 4-5. Promedios de casamientos y nacimientos, 155-57.—
§ § 6-7. Historia de la poblacion de Inglaterra, 159-62.

Cap. V.—'La salud y la fuerza de la poblacion........c..ccc........ e

§ § 1-2. Condiciones generales para la salud y la fortaleza, pags. 165-66.—
§ 3. Cosas necesarias para la vida, 167.—8§ 4. Esperanza, Iibertadce/
cambio, 168.— 8§ 5, Influencia de la ocupacién, 169.— § 6. influencia de
la vida en la ciudad, 169.— 8§ § 7-8. La Naturaleza, en si misma, tiende
a eliminar a los débiles; pero la accibn humana pone un limite al
crecimiento de los fuertes y permite la supervivencia de los débiles.
Conclusién practica, 171-72.

Cap. VI.—La educacion induUStrial.....cccocceiiiiiiiiiiiiieei e eeaas

§ § 1-2. El trabajo no especializado es un término relativo. Frecuen-
temente, no reconocemos como tal la habilidad con la cual estamos
familiarizados. La mera habilidad manual estd perdiendo importancia
con respecto a la inteligencia general y el vigor. Aptitud general y ha-
bilidad especializada, pags. 176-79.— § § 3-5. Educacion liberal y técnica.
Aprendizajes, 174-75.—8§ 6. La educacién en el arte, 181.—§ 7. La edu-
cacién como una inversién nacional, 183.— 8§ 8. La movilidad es crecien-
te, tanto de una a otra categoria como dentro de una misma, 184.

Cap. Vil.—E1 crecimiento de la L g U ==

§ § 1-3. Hasta hace poco se utilizaban escasamente las formas costosas
del capital auxiliar; pero ahora éstas crecen rapidamente, como asi-
mismo el poder de acumulacién, pags. 186-89.—8§ 4. La seguridad, como
una condicién del ahorro, 190.—8 5. El desarrollo de una economia
monetaria da lugar a nuevas tentaciones al despilfarro, pero ha per-
mitido a los sujetos dotados de capacidad para los negocios cosechar
los frutos del ahorro, 191.—§ 6. El principal motivo para el ahorro es
el afecto familiar, 192— 8 7. Fuentes de acumulacion. Acumulaciones
publicas. Cooperacion, 193—8§ 8. Eleccion entre satisfacciones presen-
tes y diferidas La acumulacién de rigueza supone generalmente la es-
pera o postergacion de satisfacciones. El interés es su recompensa, 194.—
§ § 9-10. Cuanto mas alta es la recompensa, tanto mayor es el tipo de
ahorro por regla general, aunque existen excepciones, 197— 8§ 11. Nota
sobre las estadisticas de crecimiento de la riqueza, 199.

Cap. VIII.—Organizacion industrial......c.cccooiuiiiiiiiiiiiiiiieeieee e

§ 8§ 1-2. La doctrina de que la organizacion aumenta la eficacia es an-
tigua; pero Adam Smith le di6 nueva vida. Los economistas y bidlogos
han trabajado conjuntamente en el examen de la influencia que la
lucha por la supervivencia ejerce sobre la organizacién, aungue sus ras-
gos mas duros son suavizados por la herencia, pag. 202.—§ 3. Las an-
tiguas castas y las clases modernas, 205— § § 4-5. Adam Smith fué pru-
dente; pero muchos de sus discipulos exageraron la economia de la
organizacién natural. El desarrollo de las facultades por el uso, su
herencia por medio de la primera educacién y, posteriormente, por otros
medios, 206.

Cap. IX.— Organizaciéon industrial. (Continuacion.) Divisién del trabajo.
La influencia de 1a MaguUiNaria.....ccccceiuiiiiiiiiiiei et e eee e aneeas

§ 1L La fpréxctic:a engendra la perfeccién, pag. 210.—8 2 En las cate-
gorias inferiores de trabajo, aunque no siempre en las mas elevadas, la
intensa especializacion aumenta la eficiencia, 212.—8 3. Las influen-
cias ejercidas por la maquinaria sobre la calidad de la vida humana
son, parcialmente, buenas y malas, 213.—8§ 4. La maquinaria fabricada
mecanicamente esta introduciendo la nueva era de las partes intercam-
biables, 215.—§ 5. Ejemplo tomado de las artes graficas, 217.— 8§ 6. La
maquinaria alivia el esfuerzo de los musculos humanos y evita, por
tanto, que la monotonia en el trabaljo dé lugar a la monotonia de la
vida, 219.—§ 7. Comparaciéon entre [a habilidad y la maquinaria espe-
cializadas. Economias externas e internas, 221.

Cap. X.—Organizacién industrial. (Continuacién.) La concentracién de
las industrias especializadas en localidades particulares.............

§ 1 Industrias localizadas: sus formas primitivas_,_&:)ébq. 223—8§ 2. Sus
diversos origenes, 224.—8 3. Sus ventajas; habilidad hereditaria; el
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crecimiento de los negocios subsidiarios; el uso de la maquinaria alta-
mente especializada; el mercado local para la habilidad especial, 226.—
§ 4. La iniiuencia del meg'oramiento de los medios de comunicacion
sobre la distribucién geografica de las industrias. Ejemplo tomado de la
reciente historia de Inglaterra, 228.

Cap. XI.—Organizacién industrial. (Continuacién.) Produccién en gran
escala 233

§ 1. Las industrias tipicas para nuestro presente objeto son las ma-
nufacturas. La economia del material, pag. 233.—8§ § 2-4. Las ventajas
que una fabrica importante obtiene con el uso y el perfeccionamiento
de la maquinaria especializada; al comprar y "al vender; en la ha-
bilidad especializada y en la subdireccién del "trabajo de direccién del
negocio. Ventajas del pequefio fabricante con relacibn a la super-
intendencia. Los modernos desarrollos del conocimiento actian en gran
medida a su favor, 234—8§ 5 En las industrias en las que la produc-
cion en gran escala proporciona muchas economias, una empresa puede
crecer rapidamente, con tal que pueda comprar y vender con facilidad,
aunque no siempre puede hacerlo, 238.—§ 6. Grandes y pequefios es-
tablecimientos comerciales, 240.— § 7. Las industrias del transporte. Mi-
nas y canteras, 242.

Cap. XIlI.—Organizacién industrial (Continuaciéon.) Direccién de los
(A Y=Y e [o Y ol Lo Y- TP PPN 244

§ 1. El artesano primitivo trataba directamente con el consumidor,
del mismo modo que tiene lugar ahora, por lo general, entre las pro-
fesiones liberales, pag. 244.—§ 2. Pero en la mayoria de los negocios
intervienen los servicios de una clase especial de empresario, 245—
§8§ 3-4. Los principales riesgos del empresario van, a veces, separados
del trabajo de direccion en las industrias de la construccion en
algunas otras. El empresario que no es patrono, 246.—8§ 5. Las facul-
tades requeridas en el industrial modelo, 249.—8 6. El hijo de un ne-
%ociante empieza con tantas ventajas que ;i)odria esperarse que los
ombres de negocios llegaran a constituir algo asi como una casta;
motivos por los cuales esto no ocurre, 250.— 8 7. Sociedades colecti-
vas, 251.— 8§ 8§ S9. Sociedades por acciones. Empresas publicas, 252.—
§ 10. Asociacién cooperativa. Participacion en los beneficios, 255—.
§ 11. Las oportunidades que tiene de elevarse el trabajador. La falta
de capital es un obstaculo menos importante de lo que a primera
vista parece, ya que el fondo de préstamos crece rapidamente; pero
tiene en contra la creciente complicaciéon de los negocios, 257.—§ 12. El
negociante capacitado aumenta rapidamente el capital disponible, y
aquel que no lo sea lo nerderda con tanto mayor rapidez cuanto mas
grande sea su negocio. Estas dos fuerzas tienden a ajustar el capital
a la habilidad necesaria para utilizarlo convenientemente. La habili-
dad comercial que puede disponer de un capital tiene un precio de
oferta perfectamente definido en paises tales como Inglaterra, 259.

Cap. XIlIl.—Correlaciéon de las tendencias al rendimiento creciente y
decreciente. (CONCIUSION.) ...cooiiiiiiiiii i ees e 262

§ 1 Resumen de los dltimos capitulos de este libro, pag. 262.—§ 2. El
coste de producciéon debe ser calculado con respecto a una empresa
representativa, que tenga acceso normal a las economias externas e
internas correspondientes a un volumen dado de produccién. Rendi-
mientos constante y creciente, 264—§ 3. Un aumento de la poblacién
suele, generalmente, venir acompafiado de un aumento mas que pro-
porcional en la eficiencia colectiva, 266.

LIBRO V

RELACIONES GENERALES DE LA DEMANOA,
DE LA OFERTA Y DEL VALOR

Cap. l.—Introduccion. De 10S MercadoS......cccceeuuiiuiiiiiiiiiiieeiieeieeeeeee e, 269

§ 1 Nociones bioldgicas y mecanicas sobre el equilibrio de fuerzas
opuestas. Alcance de este libro, pag. 269.—§ 2. Definicion de un mer-
cado, 270—§ 3. Limitaciones de un mercado con respecto al espacio.
Condiciones generales que afectan a la extensién del mercado de una
cosa; facilidades para guardar y obtener muestras; facilidades de
transporte, 271— 8§ 4. Mercados bien organizados, 272.—§ 5. Hasta los
mercados pegueﬁos estdn a menudo sujetos a influencias indirectas,
procedentes de grandes distancias, 273.— 8 6, Limitaciones del mercado
con respecto al tiempo, 274.
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Cap. Il.—Equilibrio momentaneo de la oferta y de la demanda

Cap. IIl.—E1 equilibrio de la demanda y la oferta .normales

Cap.

INDICE GENERAL

§ 1. El equilibrio entre el deseo y el esfuerzo. El trueque casual es
eneralmente un verdadero equilibrio, pag. 275—8 2. En un mercado
ocal de cereales se llega, generalmente, a un equilibrio verdadero,
aunque temporal, 276.—8 3. Por regla general, la intensidad de la ne-
cesidad de dinero no varia de un modo apreciable en las transaccio-
nes verificadas en un mercado cerealista, pero si en un mercado de tra-
bajo, 277. (Véase Apéndice F.)

§ 1. Casi todas las transacciones de mercancias duraderas estan afec-
tadas por los calculos del futuro, pag. 280.—§ 2. Coste real y monetario
de la produccién. Gastos de produccion. Factores de produccion, 281.—
§ 3 EIl principio de sustituciéon, 282.—§ 4. El coste de produccién de
una empresa representativa, 283.— 8 5, La lista de oferta, 285.— § 6. Can-
tidad y precio de equilibrio. Vaguedad de la relacion entre el precio
de oferta de una mercancia y su coste de nroducciéon real. Verdadera
significacién de una posicion normal de equilibrio. Significado de la
frase «a largo plazo», 286.—8 7, La influencia de la utilidad sobre el
valor es preponderante en los periodos cortos; oero la del coste de pro-
duccion lo es a largo plazo, .

IV.—La inversién y distribucién de 10S recursosS......ccccceeenennennen.

§ 1. Motivos que determinan la inversién de capital en el caso de
un sujeto que fabrique objetos Ipara su propio uso. Comparacién en-
tre_las satisfacciones futuras y las presentes, pag. 291.—8§ 2. Acumu-
lacion de los desembolsos e ingresos pasados y el descuento de los
futuros. Dificultad para distinguir los gastos corrientes de los gastos
a cuenta del capital, 292— 8§ 3. El margen de ganancia dentro del cual
actia el principio de sustitucion no es un punto situado en una ruta
cualquiera, sino una linea en la interseccion de todas las rutas, 294.—
§ 4. Correlacion entre la distribucién de los recursos en una economia
domeéstica y comercial, 290.—8§ § 56, La division entre costes prima-
rios y suplementarios varia con la duracion de la empresa en cuestion,
Y esta variacién es la principal fuente de dificultad en el estudio de
as relaciones de los costes marginales con el valor, 297.

Cap. V.—EI equilibrio de la oferta y la demanda normales con respecto

a periodos largos y cortos. (Continuacién.) ....................................

§ 1 Elasticidad del término «normal», tanto en el empleo popular
como en el académico, pag. 301.—§§ 2-3. El complejo problema del
valor normal debe ser descompuesto. El primer caso consiste en la
ficcion de un estado estacionario; después, las modificaciones intro-
ducidas en éste nos permiten tratar el problema por medio de su-
puestos estaticos auxiliares, 303.—§ § 4-5. De este modo, el estudio del
equilibrio de la demanda y oferta normales puede dividirse en dos
partes: la referente a los periodos largos y la relacionada con los cor-
tos, 305.—8§ 6, Para periodos cortos, el stock de elementos de Bro—
duccién es practicamente fijo, y su empleo varia con la demanda, 309.—
§ 7, Pero en los periodos largos, la corriente de elementos de pro-
duccién se ajusta a la demanda de los productos de aquellos elementos,
y la unidad de producciéon es un proceso mas bien que una porcion
deI bier%isa, 312.—§ 8. Clasificacion aproximada de los problemas del
valor, .

Cap. VI.—Demanda conjunta y compuesta. Oferta conjunta y compuesta.

§ 1. Demanda derivada indirecta; demanda conjunta. Ejemplo tomado
de una discusién del trabajo en la industria de la construccién. Ley
de demanda derivada, pag. 315— 8§ 2. Condiciones bajo las cuales una
suspensién de la oferta puede elevar mucho el precio de un factor
de produccién, 317.—8§ 3. Demanda compuesta, 320.—§ 4. Oferta con-
junta. Precio de oferta derivada, 320.—§ 5. Oferta compuesta, 322.—
§ 6. Relaciones complejas entre mercancias, 323.

Cap. VII.—LOS costes primario y total en relacién con los productos

conjuntos. Coste de renta, de seguro contra el riesgo y de re-
produccién

§ § 1-2. Dificultades de asignar a cada rama de un negocio mixto su pro-
pia participacién en los gastos de producciéon y especialmente en los
de venta, pag. 326.— 8§ § 3-4. Seguro contra riesgos comerciales, 329.—
§ 5. Coste de reproducciéon. Algunos de los restantes capitulos del li-
bro V pueden omitirse provisionalmente, 331.
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Cap. VIII.—Lo0S costes marginales en relacién con los valores. Princi-
pios generales.... .

1 En este capitulo y en los tres siguientes se estudian mas deta-
lladamente las relaciones que guardan los costes primarios y comple-
mentarios con el valor de los productos, y la accion refleja que la
demanda derivada de los productos ejerce sobre los valores de los
agentes emFIeados en su produccién, con especial referencia a la in-
fluencia del elemento tiempo, pag. 333.—§ 2. Nuevos ejemplos del
principio de sustitucién, 334.— § 3. Definicién del «producto neto», 335.—
§ 4. Un incremento inapropiado en el uso de cualquier agente da lu-
gar a un rendimiento decreciente; este hecho es analogo,” aungque no
idéntico, al de que un aumento bien ajustado de capital y de trabajo
de diversas clases, aplicado a la tierra, da lugar a un rendimiento
decreciente, 336.— 8 5. Los usos marginales indican el valor, pero no
lo determinan; estan determinados, conjuntamente, con el valor, por
las relaciones generales de oferta y demanda, 338.—§ 6, Los conceptos
«<interés» y «beneficio» son directamente aplicables al capital liquido;
a incorporaciones particulares del capital. La doctrina central de este
grupo de capitulos, 339.

333

Cap. IX.—Lo0S costes marginales en relacién con los valores. Principios
generales. (CONINUACION.) ..iiiiiiiiiiiiiiieee e 341

§ 1 Razones por las cuales es conveniente ilustrar el problema del
valor por medio de referencias a la mod'ficacion de la incidencia de
los impuestos, pag. 341.—8§ 8§ 2-4. Ejemplos de las relaciones de las
rentas y cuasi rentas con el valor, estudiadas en el altimo capitulo, 343.—
§ 5. Rentas de escasez y diferenciales, 348.

Cap. X.—L0S costes marginales en relacién con los valores agricolas. 351

§§ 1-2. La influencia del elemento tiempo en este problema se ve me-
jor en relacién con el producto agricola en general y con la apariciéon
de renta en un pais nuevo, pag. 351.—8§ 3. La tierra no es sino una
forma de capital para el productor individual, 355.— 88 4-6. Ejemplos
tomados de la incidencia de los impuestos especiales sobre todos los
productos agricolas y sobre uno solo. Cuasi rentas en relacién con un
unico producto, 356.

Cap. X|I.—L0OS costes marginales en relacién con los valores urbanos... 363

§ 1 La influencia de la situaciéon sobre los valores agricolas y urba-
nos. Valor de situacion, pag. 363.—§ 2. Casos excepcionales en que
el valor de situacién es creado por el esfuerzo individual o asocia-
do, 364—8§ 3. Causas que regulan los precios de arrendamiento de los
terrenos para periodos largos, 367.—8 4. El rendimiento decreciente
en relacion con los terrenos de construcciéon, 368.—§ 5. La compe-
tencia de diferentes clases de edificios sobre el mismo terreno, 370.—
§ 6. Los alquileres de los establecimientos comerciales en relacion con
los precios que cobran, 371.—§ 7. Rentas compuestas de propiedades
urbanas, 373. (Véase el Apéndice G.)

Cap. XIl.—Equilibrio de demanda y oferta normales con referencia a la
ley del rendimiento creciente. (Continuacion.) ............ © e 375

§8 1-2 Modos de accién de la tendencia al rendimiento creciente, pa-
gina 375.—8§ 3. Peligros en el uso del término «elasticidad de la ofer-
ta». Contraste entre las economias de una industria en conjunto y
las de una sola empresa, 378. (Véase el Apéndice H.)

Cap. XIIl.—Teoria de los cambios de la demanda y oferta normales en
relacion con la doctrina de la maxima satisfaccion .......c..ccc.cceeceeee. 381

§ 1 Introduccién, pag. 381,—8§ 2 Efectos de un incremento de la de-
manda normal, 382.—8§ 3 Efectos de un aumento en la oferta nor-
mal, 383—§ 4. Los casos de un rendimiento constante, decreciente y
creclente, 385.—88 5-7. Enunciado y limitaciones de la doctrina abs-
tracta de la méaxima satisfaccién, 387.

Cap. XIV.—La teoria de 10S MONOPOIiOS...ccuuiuiiuiiiiiiiiiei e eaeas 393

§ 1 Tenemos ahora que comparar las ganancias del monopolista, obte-
nidas con un precio elevado, con los beneficios que el publico obtiene
con un precio bajo. pag. 393.—8§ 2, El interés del monopolista consiste,
prima facie, en obtener el maximo ingreso neto. 393.—§ 3. La lista del
ingreso de monopolio, 394.—8§ 4. Un impuesto, por una cantidad total
fija, sobre un monopolio, no disminuird su produccién, como tampoco
la reducird un impuesto proporcional al ingreso neto de monopolio;
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pero lograra tal efecto si es proporcional a la cantidad producida, 395.—

5 Un monopolista puede, frecuentemente, producir econémicamen-
te, 398.— 8§ 6. Puede reducir su precio con vistas al futuro desarrollo
de su negocio o por el hecho de tener un interés directo en el bien-
estar de los consumidores, 399.—§ 7. Beneficio total, Beneficio de ar-
bitraje, 400.—§ 8. La importancia publica del estudio estadistico de
la ley de la demanda y del excedente del consumidor, 403.—§ 9. El pro-
blema de dos monopolios complementarios es de imposible solucion
general, 405.

Cap. XV.—Resumen de la teoria general del equilibrio de la oferta y

Cap. I.

Cap. |

Cap. |

Ja demanda. .o
§ § 1-5. Resumen del libro V, pag. 408. (Véase el Apéndice 1I.)

LIBRO VI
LA DISTRIBUCION DE LA RENTA NACIONAL

— Examen preliminar de la distribucion............cooviiiiiiiiiiiiiiiieeieans

§ 1 El objeto de este libro en conjunto, pag. 415— 8 2. Los fisi6cratas
suponian, de acuerdo con las peculiares circunstancias de su pais y
época, que los salarios habian llegado a su nivel mas bajo posible, y
que lo mismo podia decirse con respecto al interés del capital. Estos
rigidos supuestos fueron suavizados parcialmente por Adam Smith y
Malthus, 416.—8§ § 3-6. Una serie de ejemplos hipotéticos sobre la in-
fluencia de la demanda en la distribucién de una sociedad en la cual
no exista el problema de las relaciones entre el capital y el traba-
jo, 420—8 7. El producto neto de una clase particular de trabajo
illustrado por un trabajador de «eficiencia normal», cuya ocupacion
no origine un coste indirecto adicional, pero cuyo trabajo esté situado
exactamente en el margen en que el patrono no derivase ganancia neta
del mismo, 423.—8§ 8 La demanda de capital es general, 426.—§ 9. Re-
sumen provisional, 428.—§ 10. Definicion adicional de la renta o divi-
dendo nacional, 430.

|.—Examen preliminar de la distribucion. (Continuacién.) .............

§ 1 Las causas que afectan a la oferta de los agentes de produccion
ejercen una influencia coordinada con las que atectan a la demanda
sobre la distribucion, pag. 432—§ § 2-4. Recapitulacion de las causas,
estudiadas en el libro 1V, que afectan a la oierta de diversas formas
de trabajo y de capital. La influencia irregular que un aumento en
la remuneracion ejerce sobre el esfuerzo desarrollado por un indi-
viduo. La correspondencia mas regular entre salarios normales y el
crecimiento de la poblacion en nuamero y en fortaleza, especialmente
en esta Ultima. La influencia general ejercida sobre la acumulacion
de capital(}/ otras formas de riqueza por los beneficios que pueden
derivarse del ahorro, 433.—8 5. La tierra puede considerarse como
una forma especial de capital en relacion con la influencia de la de-
manda sobre la distribuciébn y con la aplicacion de los recursos de
un individuo a la produccién; pero se encuentra en una base dife-
rente que el capital con relacion a aquella influencia normal de las
fuerzas de la oferta sobre la distribucion, que estamos considerando en
este capitulo, 439.—8§ 6. Conclusiéon provisional de una etapa del ra-
zonamiento, 440.—8§ 7. Las relaciones mutuas entre ganancias y efi-
ciencias de los diversos grupos de trabajadores, 441.—8 8. A través de
nuestro estudio, suponemos que el espiritu de empresa, los conocimien-
to y la libertad de competencia no son mayores, efectivamente, que
las "caracteristicas del grupo particular de trabajadores, patronos, etcé-
tera, en el lugar y tiempo considerados. 444,— 8§ 9. Sobre las relaciones
entre el trabajo y el capital en general. El capital ayuda al trabajo
y compite con éste dentro del campo de la ocupacion; pero esta frase
es necesario interpretarla cuidadosamente, 444.—§ 10. | sentido limi-
tado en que verdaderamente los salarios dependen de los anticipos he-
chos por el capital, 446. (Véanse los Apéndices J-K.)

Il.—Las ganancias del trabajo ......c..ccccccieiiiiiiieiiiiiiieiieeeeieeeieeaeeanns

§ 1. Alcance de los capitulos 111-X, pag. 449.—8§ 2 La competencia
tiende a hacer que los salarios pagados semanalmente en ocupaciones
analogas no sean iguales, sino proporcionales a la eficiencia de los
trabajadores. Ingresos por tiempo determinado. Pago por pieza pro-
ducida (a destajo). Ingresos segun la eficiencia. Los ingresos por tiempo
determinado no tienden a la igualdad, aunque si ocurre esto con los
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devengados segun la eficiencia, 449.—8§ 3. Salarios realesce/ nomi-
nales, i”eoen tenerse en cuenta las variaciones en el pouer adquisitivo
del dinero, con especial referencia al consumo de la categoria de
trabajadores de que se trate y con los gastos de la industria, inclu-
yendo todas las. ventajas y desventajas incidentales, 453.—§ § 4-5. ba-
tanos pagados parcialmente en especie. El sistema de truck, 454.—
§ 6. inceriidumbre de éxito e irregularidad de la ocupacién, 455.—8§ 7. In-
gresos suplementarios. Ingresos familiares, 457.—§ 8. La fuerza atrac-
tiva de una industria no depende meramente de sus ingresos mone-
tarios, sino de sus ventajas netas. Influencia d'el caracter individual y
nacional. Condiciones peculiares de las categorias méas bajas de traba-
jadores, 457.

Cap. IV.—Las ganancias del trabajo. (Continuacion.)

§ 1. La importancia de diversas particularidades de la accién de la
oferta y la demanda con respecto a la mano de obra depenu'e mucho
de los " efectos acumulativos, a semejanza de lo que ocurre con la
influencia de la costumbre, pag. 460.— 8§ § 2-4. Primera particularidad:
el trabajador vende su trabajo; pero él, en si mismo, no tiene precio.
Por consiguiente, la inversion de capital en el mismo esta limitada por
los medios, la prevision y la liberalidad de sus padres. Importan-
cia de una buena iniciacion en la vida. Influencia de las fuerzas mo-
rales, 461.—§ 5. Segunda particularidad: el trabajador es inseparable
de su trabajo, 465.— 8§ 6. Tercera y cuarta particularidades: el trabajo
es perecedero, y los vendedores se encuentran a menudo en una situa-
cion desventajosa en las transacciones, 466.

Cap. V.—Las ganancias del trabajo. (Continuacion.) ......... e s 469

§ 1, La quinta particularidad del trabajo consiste en el gran lapso de
tiempo que es necesario para proporcionar ofertas adicionales de ha-
bilidad especializada, pag. 469.—§ 2. Los padres, al elegir oficio para
sus hijos, se ven prec.sados a adelantarse a toda una generacion;
dificultades para la prevision del futuro, 470.—§ 3. Los movimientos
de la mano de obra adulta tienen una creciente importancia, a con-
secuencia de una demanda cada vez mas grande para la habilidad en
general, 471.—8 § 4-6. Resumen de la distincién entre periodos largos
y cortos, con referencia al valor normal. Fluctuaciones de los ingresos
especiales del conocimiento préactico y de la habilidad, en oposicion
a los que se obtienen como una remuneracién al esfuerzo ejecutado
en cualqu;er tarea particular, 471.—8 7. Los ingresos obtenidos por
aptitudes naturales extraordinarias proporcionan un excedente sobre el
coste de la crianza y educacién, que se asemeja a la renta en algunos
aspectos, 474.

Cap. VI.—Interés del capital....... e eeeeeeereeeeeeeeeeeeeeeeeee e —raaaaaaaaaan 477

§§ 13 La teoria del interés ha sido perfeccionada recientemente en
muchos detalles, pero no ha experimentado un cambio esencial. Fué
mal interpretada en la Edad Med™a y por Rodbertus y Marx, pagi-
na 477.—8§ § 45. El interés bruto pagado por el prestatario incluye una
prima de seguro contra los riesgos, tanto reales como personales, y
algunas ganancias de direccion, asi como el verdadero interés neto, 483.—
§ 6. El término «tipo de interés» necesita aplicarse con cuidado con res-
pecto a las inversiones antiguas, 486.— § 7. Relacion entre los cambios
del poder adquisitivo del dinero y las modificaciones del tipo de in-
terés, 4S7.

Cap. VIl.—Beneficios del capital y de la capacidad para los regocios ... 490

§ 1 La lucha por la supervivencia entre los hombres de negocios.
Servicios que prestan los precursores, pag. 490.— 8§ § 2-4. La influencia
del principio de sustitucion sobre los ingresos de direccién, ilustrada
por medio de la comparacion: primero, de los servicios de los capata-
ces con los de los trabajadores ordinarios; segundo, de los servicios
de los jefes de empresa con los capataces, y tercero, de los servicios de
los jefes de las grandes empresas con los de las pequefias, 492.—§ 5. Si-
tuacion del negociante que utiliza mucho capital a préstamo, 494.—
§ 6. Sociedades por acciones, 496.—§ 7. Tendencia general de los mé-
todos modernos en los negocios a ajustar los ingresos de direccién con
las dificultades del trabajo realizado, 497.

Cap. VIll.—Beneficios del capital y de la capacidad para los negocios,
(e g1 115 U= Tet o o ) RS 500

§ 1 Tenemos ahora_que investigar si existe cualquier tendencia general
del tipo de beneficio hacia la igualdad. En los negocios importantes,
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algunos ingresos de direccién se clasifican como sueldos, y en los pe-
quefios, muchos salarios del trapajo manual se clasifican como benefi-
cios, y, por consiguiente, éstos parecen ser mucho mas altos en los
pequerios negocios que lo que son en realidad, pag. 50U—§ 2. El tipo
anual de beneficio normal del capital empleado es alto cuando el ca-
pital circulante es grande con relacién al capital fijo. Las economias
de produccion en gran escala, cuantio se duunaen  a través de toda
una industria, no elevan el tipo de beneficio de la misma, 502.—
§ § 3-4. Cada rama de- la industria_ tiene su habitual tipo de beneficio
sobre el giro, 505—8§ 5. Los beneficios son un elemento constituyente
del precio normal de oferta; pero la renta derivada del capital ya
invertido, en una forma material o en la adquisicién, de dominio prac-
tico, esta regulada por la demanda de sus productos, 507.— § § 6-S. Com-
paraciéon entre los beneficios y otros ingresos con respecto a las fluc-
tuaciones de los precios, con las desigualdades entre diferentes indi-
viduos y con las proporciones sobre el conjunto que son propiamente
ingresos derivados del esfuerzo y de aptitudes naturales, respectiva-
mente, 509.— 8§ § 9-10. Las relaciones entre los intereses de diferentes
clases dettrabajadores dentro de una misma industria, y especialmente
en un mismo negocio, 512.

§ 8 1-2. La renta de la tierra es una especie de un gran género. Por
ahora, supondremos que la tierra es cultivada por su propietario. Re-
sumen de los estudios anteriores, pag. 516.—8 3. Un aumento en el
valor real del producto hace subir, generalmente, el valor del excedente
del producto, y alin mas su valor real. Distincion entre el valor en
trabajo y él poder de compra general del producto, 518— § 4. Efectos
de las mejoras sobre la renta, 519.—8 5 La doctrina central de la
renta es aplicable a la casi totalidad de los sistemas de posesion de
tierras. Pero en el moderno sistema inglés la linea general de divis'én
entre la parte del terrateniente y la del agricultor es también la mas
importante para nuestra ciencia, 520. (Véase el Apéndice L.)

§ 1 Las formas primitivas de posesion de la tierra se han basado,
principalmente, en la asociacion, regida mas bien por la costumbre que
por una contratacién consciente; el llamado «terrateniente» es, gene-
ralmente, ei socio comanditario, pag. 523,—§ § 2-3. Pero la costumbre
es mucho mas pléastica de lo gue a primera vista parece, como lo de-
muestra la historia inglesa moderna. Se requiere prudencia para aplicar
el andlisis de Ricardo al moderno problema inglés de la tierra, lo mismo
que a los sistemas mas antiguos. Los términos de la asociacion en éstos
eran vagos, elasticos y susceptibles de inconscientes modificaciones
en diversas formas. 524.—§ § 4-5. Las ventajas desventajas del siste-
ma de aparceria y del cultivador propietario, 558.—§§ 6-7. El sistema
inglés permite al terrateniente ofrecer aquella Barte del capital por
la "cual puede ser efectiva y facilmente responsable, y otorga conside-
rable libertad a las fuerzas de seleccion, aunque en menor grado que
en otras ramas de la industria, 531.—8 § 89. Grandes y pequefas
ropiedades. Cooperacién, 534.—8§ 10. Dificultad de determinacion de
os precios y cosechas normales. La libertad del terraten:ente para
hacer mejloras y recoger los frutos, 538.—8§ 11. Colision entre los Inte-
reses publicos y los privados en lo referente a la edificacién, los espa-
cios libres y otras materias, 540.

8§ § 1-3. Resumen de los ocho capitulos anteriores, en el cual se traza
una linea de continu:dad a través de lo expuesto en el libro V, capi-
tulo XIV, y se establece una unidad entre las causas que regulan los
valores normales de los diversos agentes y los elementos de la pro-
duccién, tanto materiales como humanos, 'pag. 542.—§ 4. Los diver-
sos agentes de la produccion pueden competir entre si por la ocupa-
cién, pero cada uno de ellos constituye una sola fuente de empleo
para los demés. Como un aumento de capital enriquece las posibilida-
des de ocupacidon para el trabajo, 546.—§ 5. Un aumento, ya sea en el
numero o en la eficiencia de un gruoo de trabajadores, beneficia ge-
neralmente a los_demaés; pero un aumento dentro del mismo grupo per-
Ll)ljdi(;a_ a éste, mientras que el incremento de la eficiencia le modfica.

odifica el producto marginal de su propio trabajo y el de las demas
clases, afectando de este modo a los salarios. Es necesario un gran
cuidado ai calcular el producto marginal total, 547.

Cap. XIll.—Influencias generales del progreso eConémiCoO...........ccceeeuuunn.

§ 1, La riqueza del sector de ocupacidon del capital y del trabajo en
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tan pais nuevo depende, en parte, del acceso que tengan sus bienes
a los mercados de salida y de la posibilidad de rentas futuras a cam-
bio de las provisiones necesarias en el presente, pag. 549.—§ 8§ 2-3. El
comercio exterior de Inglaterra en el pasado siglo aumentd sus posi-
bilidades de adquirir articulos de lujo y confort, y sélo en los ultimos
afios aumentd su dominio sobre Igs articulos de primera necesidad, 552.—
§ 4. Las ganancias directas obtenictas con el progreso de las manu-
facturas han sido menores de lo que a primera vista parecian; pero
las originadas por los nuevos medios de transporte han sido mayo-
res, 5563—8 5. Cambios en los valores en trabajo del trigo, de la
carne, de las viviendas, del combustible, del vestido, del agua, de la
luz, de la nrensa y de los viajes, 554.—8 § 6-8. El progreso ha aumen-
tado el valor en trabajo de los terrenos ingleses, tanto urbanos como
rurales, tomados en conjunto, si bien ha disminuido el valor de muchas
clases de medios materiales, y el aumento de capital ha hecho dismi-
nuir sus ingresos proporcionales, aunque no su renta total, 557.—
§ § 9-10. Naturaleza y causas de las modificaciones aparecidas en los
ingresos de las diferentes clases de industrias, 560.— § 11. Los ingresos
de la capacidad excepcional, 563.—§ 12. EIJ)rogreso ha hecho mas de
lo que se cree generalmente en beneficio de la elevacién de salarios
y probablemente ha disminuido la falta de continuidad en Ip ocupa-
cion de la mano de obra libre, 564.

Cap. XIII.—E1I progreso en relacién con el nivel de vida.

§8 1-2 El nivel de lasactividades y de las necesidades; el nivel de
vida y de confort. Una elevacién en ei nivel de confortpudiera ha-
,ber aumentado considerablemente los salarios en Inglaterra hace
un siglo, deteniendo el crecimiento de la poblacién; pero el facil ac-
ceso a los alimentos y a las materias primas procedentes de nuevos
paises no ha permitido un gran progreso en este sentido, pag. 566.—
8§88 36. Los esfuerzos hechos para reglamentar las actividades por
medio de la reduccién de la jornada de trabajo. El exceso de trabajo
es perjudicial; pero una reduccion de una jornada de trabajo mo-
derada” reduce generalmente la producciéon. ~Por consiguiente, aun-
que su efecto inmediato pueda ser el de dar impulso a la ocupacién,
ronto da lugar a un descenso de salarios, a no ser que se utilicen
os ratos de ocio para desarrollar actividades mas elevadas. Peligro
de la emigracion del capital. Dificultad de asignar a los hechos obser-
vados las causas que verdaderamente los motivan. Los resultados in-
mediatos y finales son, a veces, opuestos, 569.—8§ 8 7-9. El fin pri-
mitivo de las asociaciones obreras era el de dar independencia al
trabajador y mejorar, de este modo, su nivel de vida, tanto como
su salario. EIl éxito deesta tentativa demuestra la importancia de su
principal arma: la «regla comun». Pero la aplicacién rigida del enun-
ciado de esta regla es susceptible de originar una falsa «standardi-
zation» (tipificacion) del trabajo y de obstaculizar el espiritu de em-
presa, de alarmar al capital y de 8er'udicar a las clases trabajadoras
y ai resto de la nacion. 57/6-—§ lU. Dificultades relacionadas con los
cambios en el poder adquisitivo del dinero, especialmente en rela-
cion con las fluctuaciones del crédito, 582.—§ § 11-15. Conclusién pro-
visional respecto a las posibilidades del progreso social. Una division
igualitaria del dividendo nacional disminuiria las rentas de muchas
familias artesanas. Es preciso dar un trato excepcional al «residuo»;
pero el mejor modo de elevar los salarios del trabajador no especiali-
zado seria el proporcionar a todas las clases populares una educacion
que redujese el numero de aquellos que solo pueden realizar tra-
bajos no especializados y aumentar el de aquellos que posean eleva-
da’ imaginacion constructiva, que constituye la fuente principal del
dominio del hombre sobre la Naturaleza.” Pero no podra alcanzarse
un nivel de vida realmente elevado en tanto que el hombre no haya
aprendido a saber utilizar sus horas de ocio, y ésta es una_ de las
muchas manifestaciones de que los cambios  econémicos violentos
originan mucho dafio cuando van mas de prisa que la lenta transfor-
macion de aquel caréacter, que la Humanidad ha heredado de largas
épocas de egoismo y lucha, 584.

560

APENDICES

Apénd. A.—EL crecimiento de la libertad de industria y el espiritu de
LA EMPRESA

§ 1 Las causas fisicas actan de un modo mas poderoso en las pri-
mitivas etapas de la civilizacién, que han tefidlo lugar necesaria-
mente en los climas calidos, pag. 597.—8§ 2. La propiedad muy re-
partida aumenta la fuerza de la costumbre y la resistencia a los cam-
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bios, 599.—§ 3. Los griegos legaron a la cultura oriental la energia
nortefia, pero consideraron la industria como una funcién propia de
esclavos, 601.—§ 4. La aparente analogia entre las condiciones econé-
micas del mundo romano y del moderno es superficial; pero la filo-
sofia estoica y la experiencia cosmopolita de los jurisconsultos del
Imperio romano ejercieron una influencia indirecta considerable sobre

N el pensamiento y la accion econémicos, 602.—§ 5. Los teutones fueron
lentos en adquirir los conocimientos de los paises conquistados; el
saber fué conservado por los sarracenos, 605.—8§ § 6-7. El gobierno del
pueblo por si mismo so6lo pudo existir ep las ciudades libres, 605.—
§ 8 La influencia del feudalismo y de la iglesia. El sostenimiento
de grandes ejércitos llevd a la conquista de las ciudades libres. Pero
las esperanzas de progreso aparecieron nuevamente con la invencion
de la imprenta, la Reforma y el descubrimiento del Nuevo Mundo, 607.—
§ 9. Los beneficios de los "descubrimientos maritimos fueron primera-
mente alcanzados por la Peninsula Ibérica, pasando después a Ho-
landa, Francia e Inglaterra, 609.—8& 10. El caracter inglés di6 en
seguida muestras de su moderna capacidad para la accién organizada,
La organizacion capitalista de la agricultura abrié el camino a la de
la manufactura, 610.— 8§ § 11-12. Influencia de la Reforma, 612.—§ 13. La
empresa inglesa fué promovida por el aumento de consumidores allen-
de los mares, los cuales necesitaban grandes cantidades de mercan-
cias de un tipo Unico. Los empresarios, en principio, se limitaron
a organizar la oferta, sin dirigir la industria; pero mas tarde concen-
traron a sus operarios en fabricas, 613.— 8§ § 14-15. Desde entonces,
la mano de obra de las manufacturas fué contratada al por mayor,
La nueva generacion vino acompafiada de graves males, muchos™ de
los cuales fueron, sin embargo, motivados por otras causas, aunque
el nuevo sistema contribuy6é a salvar a Inglaterra de los ejércitos fran-
ceses, 615.—88§ 16-17. EIl telégrafo y la prensa tipografica permiten
hoy al pueblo decidir acerca de los ‘remedios que conviene aplicar a
sus males, y vamos gradualmente hacia formas de colectivismo que
seran superiores a las antiguas, toda vez que estan basadas en una in-
dividualidad fuerte y bien disciplinada, 618.

Apénd. B.—E1 desarrolo de la ciencia econémicCa....cccccceeuiiueiniiniineniineennnnn. 621

1. La ciencia econémica moderna debe mucho, indirectamente, a la
antigua filosofia. Las primeras restricciones impuestas al comercio
fueron algo suavizadas por los mercantilistas, pag. 621.—§ § 2-3. Los
fisibcratas. Adam Smith desarrolld6 su doctrina de la libertad de co-
mercio y encontré6 en la teoria del valor un centro comin que dié
unidad a la ciencia econémica, 622— 8§ § 4-5. El estudio de los hechos
no fué descuidado por sus sucesores, aunque algunos de ellos tenian
referencias por el razonamiento deductivo, 625—8 8§ 6-8. Sin em-
argo, no tuvieron suficientemente en cuenta la dependencia del
caracter del hombre de las circunstancias que le rodean. La in-
fluencia de las asEiraciones socialistas y de los estudios biolégicos
a este respecto. John Stuart Mili. Caracteristicas de los estudios mo-
dernos, 627.

Apénd. C—A lcance y método de 1a €CONOMIA......ceueuiiniiniiiiiinienaiiaiaenaeeenaanas 634

§ 1 Una ciencia social unificada es deseable, pero inalcanzable. EI
valor de las sugerencias de Comte; la debilidad de sus negacio-
nes, pag. 634—§ 2. Los métodos de la Economia, de la Fisica y de la
Biologia, 635.—8§ 3. Explicacién y predicciéon constituyen la misma ope-
racion, aun(we en sentido opuesto. Solamente aquellas interpretacio-
nes de los hechos pasados basadas en un andlisis minucioso pueden
servir de segura guia para el futuro, 636.—8§ § 4-6. El sentido comun
puede a menudo llevar muy lejos el andlisis; pero rara vez puede
descubrir las causas oscuras, y mucho menos las causas de causas.
Funciones de la mecanica de la ciencia, 637.

Apénd. 1).—UsS0S del razonamiento abstracto en Economia......cccccceeienenan. 643

§ 1 La Economia no se presta para las largas cadenas del razona-
miento deductivo: naturaleza y limitaciones de los servicios presta-
dos por el tratamiento matematico, pag. 643.—8& 8§ 2-3. La imaginacién
constructiva es la fuerza predominante en el trabajo cientifico; su
potencia se demuestra, no desarrollando hipétesis, sino poniendo en
correlacion las multiples influencias de las fuerzas econdémicas que ac-
than sobre un sector dilatado, 643.
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Apénd. E.—Definiciones del capital. . .
§ 1. El capital mercantil no comprende toda la riqueza que facilita
ocupacion al trabaljo, pag. 646.—8§ 2-3. La esterilidad de las contro-
versias acerca de la relativa importancia de las dos propiedades esen-
ciales: expectativas y productividad, 647.
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Apénd. F.—E1 TRUEQUE..........uiiiiiiiiiiiiiiic e 651

Las inseguridades de las transacciones en el mercado son mayores
con el trueque que en los casos en que se utiliza el dinero; en parte,
porque una persona puede generalmente dar o tomar una cantidad
determinada» (no un porcentaje dado) del valor en forma de dinero,
sin alterar grandemente la utilidad marginal que para ella represen-
ta, lo que no se puede hacer con una forma cualquiera de mercan-
cias, pag. 651.

Apénd. G.—La incidencia de los impuestos locales, con algunas indica-
ciones SOBRE LA POLITICA FISCAL ...ttt ee s 654

§ 1. La incidencia final de un gravamen varia grandemente segun
que la poblacién sea o no migratoria ?/ que el impuesto sea oneroso
o beneficioso. Los cambios rapidos en las condiciones hacen imposible
una prevision exacta, pag. 654— 8§ 2, El «valor de construccion» de
una propiedad, juntamente con su valor de situacion, se combinan
para dar un valor total, siempre que el edificio sea apropiado al Ilu-
gar, 655.—8§ 3. Los impuestos onerosos sobre los valores de situacion
recaen principalmente sobre los propietarios, o, en el caso de que no
hayan sido previstos, sobre los arrendatarios, 656.— 8§ 4. Pero los im-
puestos onerosos sobre los valores de construccién, que son uniformes
sobre un mismo pais, recaen principalmente sobre el ocupante. Sin
embargo, de una manera excepcional, los impuestos onerosos locales
de elevada cuantia son pagados, en gran parte, por el propietario
(o el arrendatario) en cuanto se aplican a los valores de construc-
cion, 657—8§ 5. La distribucion de la carga de los antiguos impuestos
y arbitrios estd poco afectada por el Jiecho de ser cobrados al ocu-
pante, especialmente si se trata de un tendero, en el actual sistema
de recaudacion, 658.— 8§ 6. La tributacién de los terrenos no edificados
a base de su valor capital, y una transferencia parcial de la tributacion
de los valores de construccion a los de situacién, podrian ser bene-
ficiosas, siempre que fuesen graduales y acompafadas de ordenanzas
sobre la relacion entre la altura de los edificios y los espacios libres
que han de quedar al frente y detras de los mismos, 659.— § 7. Algunas
otras observaciones sobre los impuestos rurales, 660.— 8§ 8§ 89. Algu-
nas sugerencias practicas. Las limitaciones permanentes en la oferta
de terrenos, y la gran participacion que la accién colectiva tiene en
su valor actual, requieren que ésta sea clasificada en una categoria
distinta a los fines de la tributacién, 660.

Apénd. H.—L imitaciones del uso de los supuestos estaticos en relacion
con el rendimiento CreCieN e . ..ottt 664

§8 1-14. La hipdtesis de una lista de oferta rigida lleva a la posibili-
dad de multiples posiciones de equilibrio estable e inestable. Pero esta
hipétesis difiere tanto de las condiciones reales con respecto al rendi-
miento creciente, que so6lo puede aplicarse por via de ensayo y con un
alcance muy restringido. Precaucion que es preciso tener en cuenta con
respecto al uso del término «precio de oferta normal», pag. 664.

Apénd. |.—La teoria del valor, de Ricardo.........ccccoiiiiiiiiiiiiiiiiiiici e, 671

§8§ 13 Aungue expresada con oscuridad, esta teoria se anticip6 a la
doctrina moderna de las relaciones entre el coste, la utilidad y el
valor, mucho méas de lo que fué reconocida por Jevons y otros cri-
ticos, pag. 671.

Apénd. J—La doctrina del fondo de salarios ..........ccccccveiiiiiiiiiiiiieiinenieanens 678

§ 1 La escasez de capital indujo, hace un siglo, a los economistas a
conceder excesiva importancia al papel que_desempefia la oferta de
capital en la regulacion de los salarios, Pag. 678.— 8§ 8 2-3. Esta exagera-
cion se encuentra en el estudio de los salarios que Mili realiz6 en el
libro Il de su obra, que precede a su estudio del valor, aunque no en el
estudio posterior, realizado en el libro 1V, sobretla distribucién. La si-
metria parcial de las relaciones mutuas del capital el trabajo y de
la produccién y el consumo, 679.—§ 4. Relacién de los salarios con el
capital comercial y con otras formas de riqueza, 683.

Apénd. K.—Ciertas clases de exXCedentes .........cccccciiiiiiiiuiiieiniiiiniinainaeannanns 685

§8§ 12 EIl coste real total de cualquier rama de Iadproduccién es pro-
porcionalmente menor que sus costes marginales, de diversos modos,
a cada uno de los cuales corresponde lo que puede considerarse como
un excedente desde algin punto efe vista especial. Pero soélo aquellas
clases de excedentes que han sido estudiadas en el texto requieren
un estudio detenido, pag. 685.
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Apénd. L.— L a doctrina de Ricardo sobre los impuestos, t de las mejoras
EN LA AGRICULTURA
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Parte de su razonamiento arranca de latentes supuestos improbables,
, aunque_logicamente valida, no es aplicable a las condiciones rea-
es, pag. 68
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